义乌贸易全面提问清单

 一、 针对新手/初步了解阶段

1.  基础概念
       义乌到底是什么？它是一个城市还是一个市场？
       “世界小商品之都”这个称号是怎么来的？它具体指什么？
       义乌国际商贸城有多大？主要卖哪些类型的商品？
       在义乌能买到哪些在别的地方买不到的东西？

2.  核心优势
       为什么全球采购商都选择去义乌采购，而不是其他地方？
       义乌的商品价格真的更有优势吗？为什么？
       在义乌可以找到非常小批量的订单吗？（比如样品单或试订单）

3.  初步准备
       作为一个外国人，如何去义乌采购？需要准备什么？
       不会中文，可以在义乌顺利做生意吗？
       去义乌采购的最佳时间是什么时候？有没有需要避开的时段？

 二、 针对采购商/实操阶段

1.  寻源与筛选
       如何在成千上万的供应商中找到可靠且合适的厂家？
       如何区分是真正的工厂还是贸易公司？
       除了线下逛市场，有哪些线上平台（如Chinagoods、1688）可以提前了解义乌供应商？

2.  沟通与谈判
       与义乌供应商沟通时，有哪些常用的谈判技巧和注意事项？
       如何有效避免沟通中的误区和文化差异？
       通常的付款方式是什么？（T/T, L/C, 支付宝等）哪种对采购商更安全？

3.  订单与生产
       什么是MOQ（最小起订量）？义乌的MOQ通常是多少？
       下单后，如何确保产品质量？可以验货吗？流程是怎样的？
       如果遇到产品质量问题或交货延迟，该如何处理？

4.  物流与通关
       在义乌下单后，如何将货物运到我的国家？有哪些物流方式选择？（海运、空运、铁路）
       什么是“市场采购贸易方式（1039模式）”？它对我这样的采购商有什么好处？
       我需要自己处理进出口报关吗？还是可以由供应商或货代处理？

 三、 针对潜在供应商/商户阶段

1.  开店与经营
       如何在义乌国际商贸城租到一个摊位？流程和成本是怎样的？
       作为新商户，是专注做内贸还是外贸更好？
       除了线下摊位，如何利用Chinagoods、跨境电商等线上渠道获客？

2.  生产与供应链
       义乌的供应链生态系统是怎样的？如何找到合适的上下游合作伙伴？
       面对激烈的价格竞争，如何保持自己的利润？
       如何保护自己的产品设计不被抄袭？

 四、 针对研究者/深度分析阶段

1.  模式与政策
       “市场采购贸易方式（1039）”的具体政策细节是什么？它是如何推动义乌贸易发展的？
       “义新欧”中欧班列对义乌贸易的战略意义是什么？
       浙江自贸区义乌片区带来了哪些新的政策红利？

2.  趋势与挑战
       当前义乌贸易面临的最大挑战是什么？（如成本上升、国际竞争、电商冲击）
       义乌是如何从“卖便宜货”向“品牌化”和“高质量”转型的？
       数字化（如Chinagoods平台、直播电商）如何改变义乌的传统贸易模式？
       新冠疫情对义乌贸易产生了哪些长期影响？

3.  数据与宏观
       哪里可以找到权威的义乌贸易数据（如年交易额、出口额、热门品类数据）？
       义乌的贸易数据为什么被称为“中国外贸的晴雨表”？
       义乌在“一带一路”倡议中扮演了什么角色？

 五、 针对物流与服务商

1.  物流选择
       义乌有哪些可靠的国际货运代理（Freight Forwarder）公司？
       发小包用什么渠道？发大货用什么渠道？性价比最高的选择是什么？
       “义新欧”铁路运输的时效和成本如何？适合哪些货物？

2.  配套服务
       在义乌有哪些可靠的第三方质检（QC）公司？
       需要采购代理或翻译服务，在哪里可以找到？
       义乌的金融服务（如跨境收付款、结汇）便利吗？

