
无界saas是一款自带模式和机制（算法）的去平台中心化，分布式自主经营的数字化转型工具。把实体线下的产品搬到线上去经营，因为现在的用户都跑到线上去了，你还在线下等客上门已经很少了。所以要转到平台上去，用平台思维，像平台一样赚平台该赚的钱。把原来经营产品的思维提升到经营用户的思维，因为只靠产品赚差价已经很难盈利，所以要像平台那样去经营用户，这就需要企业像淘宝京东等企业那样数字化转型，需要使用数字化的工具去经营。那采用无界saas工具去企业数字化转型对企业有什么好处呢？
下面是一家拿到结果的企业，苏州木渎一家教育培训公司慈智力，3年前（2021年11月）化7万元技术服务费，卖了一个APP使她的企业数字化转型，全球第一家教育公司数字化生态平台，转型3年来带给她实实在在的8大好处。
1.企业转型不光经营上转型，它的整个组织也需要转型，让高管都成为合伙人，可以不发工资还增加整体的业绩，达到企业降本增效。
2.互联网最大的功能是链接，通过链接身边所有的资源所有的企业所有的人脉一起使用这个工具去转型，你将成为他们的分红股东。这样你的企业经营就打破利润来源的边界。
3.客户一旦被锁定将终生锁定，只要客户在工具上消费或经营，所产生的数据都跟你有关系。锁定客户赚他一辈子的钱，从产品思维到用户思维。所以要搭建好生态去满足去方便客户的所有的需要需求，把偶然的收益变成必然的收益，这样才能支付企业必然的支出。（大型的企业如银行，保险公司，大平台早就有了生态的概念）
4.原来员工，代理商，经销商都是不忠诚的，今天是明天不一定是。现在只要一起使用这款工具，他一辈子都是你的员工（后面成合伙人），代理商，经销商。
5.顺带把数据储存下来，有机会未来形成数据价值，数据是资产，未来比黄金石油还值钱，它更像海水源源不断，取之不绝，用之不尽。未来让数据成为企业无形的资产。
6.全国2亿中小微企业都需要数字化转型，转型需要工具，那产品就可以搭载在工具上，这样产品的销路就打开了，打破了行业的边界。
7.打破了订单量的边界，从7000到7万，70万，140万，350万，1400万，3500万，1.4亿（基金公司），3.5亿（石家庄正定县）的订单都有可能实现，因为他们的企业本身的体量有这么大（上下游）。
8.打破了同行之间的竞争关系，因为我们是做平台的，不靠卖产品，我们帮同行卖产品，让他经营得更好。如同马云那样让天下没有难做得生意，给客户提供平台，给他们资源，消费者，甚至产品。
[bookmark: _GoBack]这种模式下既可以增加服务收入，更重要的是可以增加客户带来的无边界的利润来源和数据价值，而且这是一辈子都会给你带来收益，后期哪怕你自己不再去经营，也会有一个源源不断的收入，这就是被动收益的形成，慢钱，长钱，管道钱。时代变了，赚钱的逻辑也变了，所以需要学习新时代的赚钱逻辑。过去流量在物理世界，现在流量在虚实融合世界，未来向虚而行。那我们企业不是应该跟着流量走。



